
COMUNICACIÓN EFICAZ: SE CREÍBLE Y GÁNATE A TU AUDIENCIA

Descripción

COMUNICACIÓN EFICAZ: SE CREÍBLE Y GÁNATE A TU AUDIENCIA

Curso online. Subvencionado para socios

OBJETIVO DEL CURSO:
La habilidad de hablar en público es esencial para hacer una presentación, pero también para
liderar una reunión, para llegar a acuerdos, para transmitir directrices y para motivar y liderar
equipos.

Cada vez que intervenimos sin estar preparados, sin comunicar con claridad y sin conectar
con las necesidades de nuestra audiencia es una oportunidad perdida para:

Que se comprenda bien un proyecto, servicio o producto
Transmitir la utilidad y el valor de un hallazgo o de un avance científico.
Resolver una necesidad.
Realizar una venta.
Para que tu empresa, tu organización o tu proyecto destaque y deje huella.

El lenguaje en los entornos técnicos y científicos se caracteriza por ser analítico, objetivo y
racional. Y está bien que sea así. Pero la comunicación eficaz necesita también encontrar la
manera de crear una conexión emocional con tu audiencia.

En esta sesión trabajaremos en cómo preparar nuestras intervenciones y a nosotros mismos
como comunicadores para garantizar que conectamos con nuestra audiencia, que somos
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creíbles y que conseguimos transmitir el mensaje adecuado para cumplir así con nuestro
objetivo.

A QUIÉN VA DIRIGIDO:
Si eres un profesional científico o técnico o lideras un equipo de profesionales técnicos te
sientes muy cómodo con tu rol más técnico, pero más inseguro a la hora de preparar tus
intervenciones en público. Si quieres aprender herramientas y cómo mejorar tus
intervenciones en público para poder conectar e impactar positivamente en tu audiencia, y
así garantizar el objetivo que persigues con tu intervención.

COORDINADO POR:
ANGELINA BAENA. Miembro de la vocalía de Universidades. Sección Catalana – AEFI

PONENTES:
ARANTXA GÓMEZ ESQUÉ. Coach Certificada ACC, CPCC y ORCSt. Coaching, Comunicación
y Metodologías creativas para el desarrollo de profesionales y de equipos Técnicos y
Científicos. Para que aprendan a comunicarse, a relacionarse y a trabajar de forma
cohesionada y colaborativa.

Fundadora del programa de coaching para hablar en público “Formúlate para ser un buen
Speaker”.

PROGRAMA DEL CURSO
Lunes, 11 de noviembre

15:00 RECEPCIÓN Y CONTROL DE ASISTENCIA
15:00 – 15:05 PRESENTACIÓN DEL CURSO

15:05 – 15:20 DESCUBRIR LA IMPORTANCIA DE DEFINIR EL OBJETO DE NUESTRA 
PRESENTACIÓN
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15:20 – 16:30

APRENDER LOS 4  FUNDAMENTOS PARA NUESTRA 
PRESENTACIÓN: 

Cómo captar la atención y mantenerla.
Cómo hacer nuestra presentación científica lo más comprensible
posible.
Qué queremos que recuerde nuestra audiencia.
¿Qué podemos hacer para ganar credibilidad?

16:30 – 17:10 APRENDER HERRAMIENTAS PARA ADAPTAR NUESTRO DISCURSO Y 
HACERLO MÁS CERCANO PARA NUESTRA AUDIENCIA 

17:10 – 17:55 DESCUBRIR COMO NUESTRA ACTITUD Y EMOCIONES INFLUYEN EN 
NUESTRA COMUNICACIÓN.

17:55 – 18:00 CLAUSURA DEL CURSO

PROTECCIÓN DE DATOS

Tiene disponible la política de protección de datos en el siguiente ENLACE

FECHA Y HORA

11 de noviembre
De 15:00 a 18:00
3h lectivas

LUGAR

Online – Plataforma Zoom

PRECIO

Socio AEFI: 15€
No socio: 70€

PDF DEL PROGRAMA

AYUDAS

Socios desempleados: gratuito, previa presentación en el momento de la inscripción del
justificante del SEPE.
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Consulte AQUÍ las condiciones

CERTIFICADO

El certificado de asistencia se expedirá a los alumnos que hayan asistido como mínimo al
75% de la duración del curso.

Hazte socio de AEFI y benefíciate de todas las ventajas y descuentos para nuestros
asociados.

Haz clic aquí para
más información

FORMA DE PAGO:

Transferencia bancaria a c/c AEFI
ES20 0049 3076 4522 1413 4405
Envía el comprobante de pago a:  secretaria.catalana@aefi.org

PLAZAS

No limitadas.
Se reserva el derecho de suspensión si no se llega al mínimo de alumnos.

CANCELACIONES
En caso de cancelación recibida 72 horas antes de la celebración del curso, se devolverá el
100% de los derechos de inscripción. Las cancelaciones recibidas con posterioridad no
tendrán derecho a devolución, aunque sí a la transferencia de derechos a otra persona de la
misma organización, siempre que fuera comunicada en fecha anterior al propio inicio del
curso y aplicando la tarifa que le corresponda según su situación de socio o no socio. Las
cancelaciones deben comunicarse por escrito a: secretaria.catalana@aefi.org
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